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Negociacién

Dinamica de
negociacion de alto
impacto y aprendizaje
acelerado.
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iEl simulacro de negociacién
empresarial te permitira vender
mas!



Beneficios Ideal para

Con el simulacro de negociacion empresarial - Team Building - Congresos
los participantes aprenderan a tener éxito en los
negocios y obtener asi resultados asombrosos
para su organizacion. Algunos de los beneficios - Talleres - Seminarios
que el equipo de trabajo obtendra son:

- Workshops - Convenciones

« Sentimiento de pertenencia
- Trabajo en equipo

« Integracién y motivacion

« Sinergia laboral

- Planeacion y comunicacién

« Sentimiento de logro

DuraCién De 2 a 4 horas

- Incremento de la creatividad

- Relajacién

El lugar

Espacios interiores como salones amplios para
eventos y dindmicas

La metodologia

El simulacro de negociacién empresarial implica
un esfuerzo con nivel energético fisico medio
y mucha emotividad. La herramienta principal
es el aprendizaje acelerado a través de una
experiencia ludica vivencial.

ijUna dindmica con
gran motivaciony
estrategia!




¢Como Funciona?

El simulacro de negociacidén empresarial fue
disefiado por actuarios del Instituto Tecnolégico
y de Estudios Superiores de Monterrey. En

la dindmica se recrea el escenario entre dos
empresas que buscan obtener los mejores
resultados respectivamente en una relaciéon
de compra venta. Al transcurrir la negociaciéon
se haran evidentes los vicios y malos habitos
que provocan que solamente algunos de

los protagonistas ganen. Los participantes
aprenderan las maximas de la negociaciéon
efectiva para persuadir al cliente en cualquier
tipo de negociacion.

El simulacro de negociacion empresarial es
impartido por un experto y exitoso conferencista
con experiencia internacional, coach de

negocios, consultor de empresas, entrenador

en programacion neurolinguistica, experto en
ventas, motivacion y liderazgo.

Su éxito internacional se basa en la habilidad
Unica para presentar de manera simple los
asuntos mas complejos. Sus casi 30 aflos de
experiencia en los negocios hacen de esta
dindmica de negociacién la mejor de México.

La gente no tiene lo que
se merece, tiene lo que
negocia.
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“El éxito en
las ventas

no esta en
ganar siempre
SINO en no
desanimarse
nunca”

Guillermo Escobedo
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Los equipos reciben una cantidad de dinero

en billetes de fantasia para poder negociar. El
simulacro de negociacion empresarial revive
todos los detalles: un notario publico validara

las transacciones de compra venta. El equipo
ganador sera quien consiga exitosamente su
objetivo en el menor tiempo posible.

Tus ventas son
tan grandes
como tu
capacidad de
negociacion.



Resultados
sorprendentes

— ( ]
Un simulacro
- Fortalece el trabajo por resultados

- Incrementa las ventas y las ganancias Sl:l pe r d ive rtid O,

de la organizacién

- La empresa se alinea con el enfoque de reta dor y Con

ventas

- Genera cambios y mejoras de actitud en g ra n a pre n d izaje

el equipo de trabajo
- Instala nuevos paradigmas

- Cambia las creencias limitantes
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