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Y MOTIVANDO

de Ventas

Dinamica de estrategia, ventas
y motivacién de gran impacto.



iDinamica de ventas y
motivacion hasta para 1,000

participantes al mismo tiempo!
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Beneficios

Con el simulacro de ventas y motivacion los
participantes recibiran las herramientas para
elevar las ventas para generar magnificos
resultados en su empresa. Algunos de los
beneficios que elequipo detrabajoobtendrason:

- Sentimiento de pertenencia
- Trabajo en equipo

- Integracion y motivacion

- Sinergia laboral

- Planeacién y comunicacién

- Sentimiento de logro

- Incremento de la creatividad

- Relajacioén

Espacios interiores y exteriores como salones
amplios para eventos y dinamicas..

El simulacro ventas y motivacion implica
un esfuerzo con nivel energético fisico

medio y mucha emotividad. La herramienta

principal es el aprendizaje acelerado a
través de una experiencia ludica vivencial.

Ideal para

- Team Building - Congresos

- Workshops - Convenciones

- Talleres - Seminarios

Participantes

Capacidad para mas de 1,000 participantes.

Duracion

De 2 a 4 horas




Pasion por el Exito ajusta el simulacro de ventas y
motivacion a la estructura y comunicacion de la
empresa de acuerdo a sus gerentes, supervisores,
vendedoresytipode productooservicioqueofrece.
De igual manera, el simulacro se ajusta al nicho
de mercado y el perfil de los clientes con los que
la organizacién interactUa para que el resultado
sea verdaderamente impactante de acuerdo a
la estrategia comercial especifica de la empresa.

La dindmica consiste en lanzar fichas a un tazdén
desdediferentesdistanciasqueestablecenelprecio
del producto. El simulacro mide el juego en un afio
fiscal divido en 4 cuatrimestres. Los participantes
se dividen en equipos y se nombra un director
comercial, un gerente de ventas, un contador
y la fuerza de ventas de cada uno. El nimero de
equipos y sus gerencias resulta del numero de
asistentes al simulacro de ventas y motivacion.

No es un juego,
es un simulacro
del dia a dia en

el mundo de los

negocios y las
ventas.

Elsimulacrodeventasymotivaciénesimpartidopor
un experto y exitoso conferencista con experiencia
internacional, coach de negocios, consultor
de empresas, entrenador en programacion
neurolinguistica, experto en liderazgo, ventas y
motivacion. Su éxito internacional se basa en la
habilidad Unica para presentar de manera simple
los asuntos mas complejos. Sus casi 30 afos
de experiencia en los negocios hacen de esta
dinamica ventas y motivacion la mejor de México.

El equipo ganador serd el que mas venda
durante el ano fiscal completo; para hacer la
dindmica mas interesante cada cuatrimestre
sube la cuota de ventas demandando mas
esfuerzo de los participantes quienes aprenden
y se divierten elevando sus metas utilizando la
realimentacién que los expertos les proporcionan
entre cada periodo lo que garantiza el éxito
en el aprendizaje, motivacién y diversion.




“El éxito no

es cuestion

de suerte, es
producto de
tus habilidades,
esfuerzoy
perseverancia.”.
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Para terminar el simulacro de ventas y
motivacion nuestro experto imparte una
conferencia magistral con los siguientes
puntos de reflexion:

1. Asume la responsabilidad total de tu vida: no
busques excusas.

2. Establece metas, lo demas son palabras.

3. Planeacién: a mayor planeacién mejores
resultados.

4. Fija estrategias: es cuestidn de supervivencia,
competencia, diferenciacién, especializacién,
liderazgo y realidad.

5. Benchmarking: Analiza a tu competencia,
determina quién es el mejor, imitalo y supéralo.
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6. Aprende a negociar: no obtienes lo que mere-
ces sino que negocias.

7. Sé creativo, nunca obtendras resultados dife-
rentes si actUas como siempre lo has hecho.

8. Trabaja en equipo.

9. Sé combativo: ganar no es lo mas importante,
es lo Unico.

10. Enfécate en los resultados, es lo que cuenta
tanto en los negocios como en la vida, lo demas
son palabras.

Impulsa tus ventas con diversion,
aprendizaje y motivacion




La diferencia entre perder
y ganar en el mundo de las
ventas consiste en conocer
las técnicas correctas en la
estrategia correcta.
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